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& éco-habitat

CETTE ANNEE ENCORE, LE BTS TECHNICO-COMMERCIAL
DU LYCEE DU MONT-BLANC-RENE-DAYVE N'A RIEN PERDU
DE SON DYNAMISME, EN EST TEMOIN L'ORGANISATION
DE LA 16° EDITION DU SALON ENERGIE MONTAGNE &
HABITAT

On ne présente plus ce salon qui, d'atypique lors de sa
création, est devenu un incontournable rendez-vous pour
tous ceux qui, professionnels ou pas, s’intéressent aux
énergies d’avenir. Quand les étudiants de la classe de
BTS Technico-commercial du lycée du Mont-Blanc ont
décidé de créer la manifestation en 1997, I'écologie n’en
était qu’a ses balbutiements et le développement durable
une vague idée sortie du cerveau de quelques vision-
naires. Mais comme dit le proverbe, la fortune sourit aux
audacieux, la preuve ! 16 ans plus tard, le « bébé » est
devenu grand. Une affaire qui roule, donc, et qui roule
méme si bien que chaque édition apporte son lot de
nouveautés.

Le cru 2012 n’échappe pas a la regle avec une présen-
tation de solutions techniques innovantes en matiere
d’isolation, de construction et d’économies d'énergie. Les
nouveautés dans le domaine des énergies renouvelables
seront également a I'honneur comme a chaque édition.
Une vraie bonne idée par les temps qui courent mais qui
est loin d'étre la seule...

L'éco-mobilité sera plus que jamais présente sur le
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Cette année encore, un grand merci a Yves
JUILLARD, ancien Professeur du BTS Tech-
nico-commercial pour son aide précieuse
notamment au niveau de I'infographie.
Rédaction du supplément : Elodie HAUPERT,
Etudiante en BTS Technico-commercial
Coordination pédagogique et crédit photo :
Claire MOREAU

Nouvelle année,
Nouveau projet:

Le lycée éco-responsable
est en marche !

salon. SOLIDOR, Lauréat du Trophée « Meilleur Produit »
Energie Montagne 2011, sera fidéle au rendez-vous et
fera a nouveau essayer ses vélos électriques, tandis
que pour la premiere fois au salon, VOLTEIS présen-
tera ses véhicules 4 x4, 100% électriques: A essayer
absolument...

Cette 16¢ édition fait également la part belle a la culture et
I'architecture : le CAUE (Conseil d'Architecture, Urbanisme
et Environnement) proposera une exposition destinée a
faire découvrir la richesse et la diversité de I'architecture
en Rhone-Alpes au 20° siecle. Les visiteurs pourront éga-
lement admirer des panneaux consacrés a des architec-
tures références en matiere de développement durable
en Haute-Savoie.

Plus que jamais engagés dans la protection de |'environ-
nement, le salon et ses concepteurs n’en oublient pas pour
autant la fantaisie et le plaisir. C'est pourquoi, comme I'an
dernier, les plus jeunes pourront s’initier a la construction
bois (KID AND KIT) et profiter d'un stand de jeux géants
(TERRE DE JEUX), histoire de permettre aux parents de
déambuler tranquilles dans les allées du salon.

Enfin, une pause musicale sera proposée aux visiteurs avec
le concert des Farates : une premiére pour la manifestation.

Mais la vraie bonne surprise de cette année, c’est I'entrée
gratuite !

Alors, aucune raison de se priver de la visite, n'est- ce pas ?

Le Mot du Proviseur

Pour sa seizieme édition,
notre salon ENERGIE
I MONTAGNE se déroule-
ra sous le label de «lycée
éco - responsable» label
accordé par le conseil
régional Rhone - Alpes
aux établissements qui
veillent a sensibiliser
leurs éleves a I’environnement.

Les éleves de BTS contribuent par
leurs actions a renforcer ce label, que
leur persévérance soit récompensée.

Une nouvelle fois, je remercie la ville de
Saint-Gervais-les-Bains pour I'attache-
ment qu’elle porte a notre section BTS.
C’est une reconnaissance pour toute
I"équipe qui travaille aux cotés de nos
étudiants pour la réussite de ce salon.
Bon salon a tous, au plaisir de vous
retrouver nombreux a I'Espace Mont-
Blanc. Que ce salon contribue a faire
évoluer nos représentations pour la
sauvegarde de notre environnement.

Dominique CHARBONNIER
LYCEE DU MONT-BLANC

ENERGIE MONTAGNE 2012
EN QUELQUES CHIFFRES:

v'6 mois de préparation par les
Etudiants et leurs Professeurs

v'3jours d'ouverture au public

v'36 Etudiants et 10 Professeurs
mobilisés durant le salon

v'Budget prévisionnel : 24000€

v 30 exposants et partenaires
financiers

v'Plus de 60 entreprises
et organismes privés et publics
impliqués dans I'organisation
du salon

v'Plus de 2000 visiteurs attendus

En Mai 2011, le Lycée du Mont-Blanc
René-Dayve a déposé son dossier
de candidature pour étre labellisé
«Lycée Eco-Responsable ».

Aujourd’hui, le lycée du Mont-Blanc
René Dayve fait partie des 120 lycées
labellisés éco-responsable de la
Région Rhone-Alpes.

A travers cette démarche, la Région
Rhoéne-Alpes souhaite en effet, «aider
les établissements a sensibiliser leurs
éléves et les membres de la commu-
nauté éducative aux problématiques
du développement durable, mais
aussi d’en faire des acteurs éco-ci-
toyens».

Pour conserver le label, le lycée s’est
engagé a travailler sur 3 thématiques
complémentaires :

1) La gestion des déchets (tri a la
source et réduction du volume, en
particulier pour la restauration).

2) Les pratiques alimentaires (appro-
visionnement en circuit court, appro-
visionnement partiel en produits bio).

3) Les usages de l'énergie et de
I'eau (réduction et optimisation des
consommations, projet de panneaux
photovoltaiques sur le toit du lycée).
Le SITOM et PRIORITERRE, tous
deux partenaires exposants du salon
ENERGIE MONTAGNE, sont égale-
ment étroitement associés a l'action
« Lycée éco-responsable ».

Un Comité de pilotage associant
I'Equipe de Direction, des respon-
sables technique du Lycée, des repré-
sentants de I'équipe éducative et des
délégués éleves a été mis en place, et
structuré en 3 commissions (déchet,
alimentation, énergie).

Un premier rapport d'étape doit étre
remis a la Région Rhone-Alpes pour
le 31 mai 3012. L'occasion de mesu-
rer les premiers résultats de cette
démarche ambitieuse dans laquelle
s’'integre pleinement [|‘organisation
du salon ENERGIE MONTAGNE.

Un projet
pédagogique
exemplaire

Ce salon est avant tout une
«aventure pédagogique » dont
I'objectif est de permettre aux étu-
diants organisateurs, réunis au sein
de l'association TEAM Mont-Blanc,
de mettre en pratique leurs compé-
tences technico-commerciales sur
un projet « grandeur nature ».

Au fil des éditions, le salon ENERGIE
MONTAGNE a résolument position-
né le BTS technico-commercial sur
les problématiques environnemen-
tales et éco-responsables.

Les événementiels éco-responsables
mis en ceuvre par le BTS Technico-
commercial ont contribué a I'obten-
tion du label Lycée éco-responsable.

Le partenariat
école entreprise
au service

du développement

durable

Organisé chaque année, le salon
renforce le partenariat école-entre-
prise développé par la section depuis
sa création en 1990.

C'est aussi une expérience profes-
sionnelle qui facilite I'insertion profes-
sionnelle des étudiants.

En effet, la section de BTS technico-
commercial du Lycée du Mont-Blanc
est sans doute la seule section en
France a organiser de maniere récur-
rente un projet d’'une telle ampleur:
un vrai plus sur le CV des étudiants
organisateurs !
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INNOVATIONS... ANIMATIONS...

DE LENERGIE EN MIIEU ALPIN

INNOVATIONS... ANIMATIONS...

INNOVATIONS... ANIMATIONS...

L'ECO-HABITAT ET LARCHITECTURE COMME VOUS NE LES AVEZ JAMAIS VUES...

H
Conférence |Samedi 31 mars a 14h

Intervenant: Julien BOYRIVEN

. Béti Déco Nature: Distributeur spécialiste

| en éco-construction et partenaire commercial
du RELAIS en Rhone-Alpes.

Théme de la conférence: L'isolation
performante et durable

Cette conférence permettra de découvrir les matériaux isolants ac-
tuels, notamment Métisse®, un isolant en fibres textiles recyclées,
avec une dimension sociale et solidaire évidente (tous les béné-
fices sont réinvestis dans la création d’emplois durables) et une trés
faible empreinte écologique. M. BOYRIVEN présentera également
d’autres solutions a base de fibres (laine, bois, chanvre). Il mettra
aussi en évidence les criteres a prendre en compte pour le choix des
isolants (rapport qualité/prix, performance, durabilité, écologie...).
Apres une formation de BTS technico-commercial en agro-four-
nitures, Julien BOYRIVEN a travaillé chez SOFATH (géothermie,
pompes a chaleur) avant de rejoindre BATI DECO NATURE en
2009. 1l vous fera bénéficier de ses conseils et de son expérience

afin de répondre aux pro- | BATI DECO NATURE @ Py
blématiques  d'isolation 295 |e Grand Chemin g
des batiments: choix des §3g 140 |IZEAUX &

Site: www.batideconature.com

étanchéité a I'air.

Samedi 31 mars a 16h oh{erehce |
Intervenant: Yann IVART, Consultant de PRIORITERRE,
chargé de mission plan de protection de I'atmosphére.

Theme de la conférence: « Construire ou rénover dans une démarche
de performance énergétique : les pieéges a éviter ».

Architecture du XX¢ siecle en Rhone-Alpes:

Expositio

Xp sttien L'Union régionale des CAUE (Conseil d'Architecture
d'Urbanisme et de I'Environnement) présente une exposition destinée a pré-
senter et surtout, a faire connaitre la richesse de I'architecture contemporaine
de Rhone-Alpes et de la variété de ses territoires. Cette exposition s'organise
autour de 7 thématiques: I'habitat, les services publics, I'art sacré, I'écono-
mie, les échanges, le tourisme, les loisirs, les ouvrages d’art, Ies transports
et les enjeux contemporains.
Zoom sur des architectures de référence en matiére
de développement durable
En parcourant cette partie de I'exposition, vous constaterez la diversité des
manieres dont on peut aborder le caractére « du-
rable » d’une construction. Ce peut-étre une base =
de réflexion pour les projets futurs mais c'est égale- =
ment un moyen pour tous les acteurs de 'aménage- ¢
ment du territoire d'acquérir une culture commune
et d’enrichir les débats concernant I'architecture de
la ville et du paysage.

La voiture autrement. . . |

matériaux, mise en ceuvre, +33(0)4 76 91 41 85

VOLTEIS®: les 4x4 ...
100 % électriques !...

pour la 1° fois au Salon
ENERGIE MONTAGNE'!

»(O—0O

VOLTEIS®

CONSTRUCTEUR DE VEHICULES ELECTRIQUES

VOLTEIS®a développé et homologué les premiers 4x4 élec-
triques en 2008! VOLTEIS® produit et commercialise des voi-
tures électriques dont les premiers 4X4 électriques homologués
par I'Union Européenne et agréés par I'’ADEME (Agence de I'En-
vironnement et de la Maitrise de I'Energie).
Entierement développés et fabriqués en France, dans la région
Rhéne-Alpes, les véhicules VOLTEIS® bénéficient de conditions
de production uniques. lls sont gages de qualité, de fiabilité et
de robustesse, de garanties, et pour finir d’écologie. En effet,
ils n"émettent pas de polluants et sont silencieux au démarrage
et a l'arrét. lls sont synonymes également d’économie, car ils
ne demandent qu’1€ dépensé aux 100km, un entretien limité et
aucune révision. Horaires des essais gratuits
Venez !es essa\:)er de 4x4 100 % électrique:
gmtuxtemeh’f Vendredi 30 mars : de 10h a 18h

Samedi 31 mars:de 10h a 19h
Dimanche 1°" avril : de 10h a 17h

ENERGIE Le vélo autrement. . . |
MONTAGNE &

& ECO-MOBILITE... =
L'ECOMOBILITE, c’est la possibilité de se déplacer ®
en silence, sans poIIuerIatmosphere et de facon %. =

économe et durable..

infoa solidor.co www.solidor.co
W Pour la 2¢ année consécutive,
venez redécouvrir le vélo grace aux vélos
a assistance électrique mis a disposition
a lI'extérieur du salon !
Le vélo électrique, comment ¢a marche?
Un calculateur mesure en permanence la

pression de vos pieds sur le pédalier et ajuste
I"assistance électrique nécessaire.

Tres simple dans son utilisation : pédalez na-
turellement, le vélo s’occupe de votre confort
automatiquement. Vous aurez la sensation
d’utiliser un accélérateur ...

Plus de facilité pour pédaler et donc de
nouvelles sensations... aussi bien pour
une pratique « loisir » que pour les
déplacements quotidiens pour aller au
travail, a I'école ...

| Silence, ca roule, sans effort

et sans COz !

Vous permet de garder la forme

et la santé sans vous fatiguer !

Animation réalisée en partenariat
avec SOLIDOR, Grossiste exclusif
Rhone-Alpes et en Suisse d'une
marque francaise.

SOLIDOR : Lauréat du trophée
«Meilleur Produit» Salon Energie
Montagne 2011.

Horaires des essais:
Vendredi 30 mars : de 10h a 18h \/eheZ !es essayer

Samedi 31 mars: de 10h a 19h
e
Dimanche 1¢" avril : de 10h a 17h Smtu‘tem nt -
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Sérac

Changez votre quotidien en invitant
les créations du chef salées & sucrées a votre table

Boutique Traiteur

Saint Gervais Les Bains

0450984335

www.serac-restaurant.com

| ISSIER & CHOCOLATIER

_.-/._ .
energia

G Soex

Retrouvez énergia au salon Energie Montagne

Samy OUNANE
Responsable énergia GDFSUEZ

0650871550

www.energia.fr

2 S 4, e Chry - 5850 WV o 188 1 45 4 SR T SRR
| fermtatbosanimbnny Hariapuaieiy

et découvrez nos solutions éco efficaces pour I'habitat

j

LISTE ALPHABETIQUE

DES EXPOSANTS

ACT SOLAIRE

360, impasse de la Boesna
74190 PASSY

+33(0)6 33 02 82 89

Site : www.act-solaire.fr

ACTIVENERGY

226, rue du Jura L'octogone
74160 NEYDENS

+33(0)4 50 87 60 57

Site : www.activ-energy.fr

BATIPLUS CIBLENERGY

138, impasse du Commerce
74160 NEYDENS

+33(0)4 50 75 90 09

Site : www.ciblenergy.fr

BATI DECO NATURE

295, Le Grand Chemin

38 140 IZEAUX

+33(0)4 76 91 41 85

Site : www.batideconature.com

CLUSES CHEMINEES
/ BRISACH

28, avenue du Dr Jacques Arnaud
74300 CLUSES

+33(0)4 50 96 20 13

+33(0)6 84 21 52 60

Site : www.clusescheminees.com/

Chalet le « montana »

74360 LA CHAPELLE D’ABONDANCE
+33(0)4 50 73 51 39

+33(0)6 08 48 06 38

Site : www.cruz-energie-solaire.com

64, impasse des Coprins
74190 PASSY

+33(0)6 .11.83.48.31
samuel.lenoble@orange.fr

ECOPTIM

281, route de Thones
74210 FAVERGES
+33(0)6 77 72 73 37
Site : www.ecoptim.fr

ENERCOBAT

3, rue du Pré Bénévix
74 300 CLUSES
+33(0)4 50 34 79 48

Site : www.enercobat.com

6 route de Nanfray
74960 CRAN GEVRIER
0800 88 19 42

+33(0)6 50 87 15 50

Site : http://www.energia.fr

912, avenue André Lasquin Allée B
74700 SALLANCHES

+33(0)6 60 04 11 04

+33(0)4 50 56339 72

Site : www.energissimo.fr

ENERSOL 74

34, chemin des Arberons - Argentiére
74 400 CHAMONIX -MONT-BLANC
+33(0)4 50 54 03 07

+33(0)6 07 44 98 48

Site : www.enersol74.fr

INNOVALPES

190, rue de la Tour
73130 SAINT AVRE
+33(0)4 79 70 33 89
Site : www.innovalpes.fr

KALORICE / RIKA

492, avenue du Stade
74950 SCIONZIER
+33(0)4 50 58 58 75
Site : www.kalorice.com

77 rue de Vouilloux

74700 SALLANCHES

+33(0)4 50 18 65 44

Site : www.megevand-chauffage.com

POLLIER GONSTRUCTION
BOIS

Les Longeray

74540 MURES

+33(0)4 50 68 11 26

Site : www.pollierconstructionbois.com

PRIORITERRE

3 rue René Dumont
74960 MEYTHET
+33(0)4 50.67 17 54
Site : www.prioriterre.org

SITOM DES VALLEES
DU MONT-BLANC

1159, rue de la Centrale

74190 PASSY

+33(0)4 50 78 10 48

Site : www.sitomvalleesmontblanc.fr

SOLIDOR

BP 40128

1230 route Bois de ville - Armoy
74207 THONON LES BAINS
+33(0)4 50 26 66 68

Site : www.solidor.co

TOILETTES NATURE

74370 SAINT MARTIN BELLEVUE
+33(0)6 07 65 35 61
Site : www.toilettesnature.net

VOLTEIS

Distribué par Goofy shop

60 rue Ambroise Martin

74120 MEGEVE
+33(0)684625629

Site : www.volteis-montblanc.com
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INNOVATIONS... ANIMATIONS... INNOVATIONS... ANIMATIONS... INNOVATIONS... ANIMATIONS...

LES ENFANTS SONT ROIS AU SALON ENERGIE MONTAGNE ... g LAMUSIQUE S'INVITE!

Des jeux de société géants... pour le plaisir des enfants! Vendredi 30 mars 3 17}

La boutique Terre de Jeux, agitateur ludique bien connu, 14¢ 1 Une premlere sur
intégre les partenaires du salon pour la 1% fois cette année. e

are ‘es part cusapnpott’E - o les visites | 83 ENERGIE 4
Nos jeunes visiteurs découvriront une série -t- P e 2u
de 7 jeux GEANTS prétés pour I'occasion qui ont Ure en f”{\ \ MONTAGNE :
fait la renommée de Ia boutique sallancharde chJeU& salont gne page musmalg

' L > animée par &y
LES FARATES!

de I'animation:

Vendredi 30 mars : de 10h a 18h

Samedi 31 mars : de 10h a 19h

Dimanche 1¢" avril : de 10h a 17h

Acceés gratuit a I'animation.
Encadrement assuré

Pour la 1¢ fois au Salon Energie
Montagne, venez assister au
concert des Farates !!!

Le groupe chamoniard, Les
Farates, ou « traine-savate » en
patois savoyard, ce sont d'abord
des amis qui apprécient le par-
tage et le plaisir d'étre ensemble.
Leur histoire a commencg, il y
a trois ans, par la rencontre de
Jérémy et Eric.

Leur passion commune, la mu-

| Horaires d’ouverture

L’initiation a la construction bois e — St lles & SEies & Heneler
de retour r Enersie Montacne : e un groupe. Aprés avoir revisité
€ retour su ergie ontagne . ~ KID AND KIT les succés de la chanson fran-

Fort de son succes durant I'édition 2011 du salon ENERGIE MONTAGNE, . _Révesen Grand caise  (Renaud, Brassens...),

KID AND KIT propose a nouveau une activité de construction de m|n|
chalets aux enfants de la région: une activité ludique,
pédagogique et environnementale!

Apprendre en s'amusant en toute sécurité grace a un lieu
de vie, d'amusement, de rencontres et d'échanges autour
des chalets... Les enfants adorent et en redemandent !

L'occasiondoncpourlesplusjeunesvisiteursdusalonENERGIE 1'-
MONTAGNE de s’adonner aux plaisirs de la construction |
bois, de laisser libre court a leur créativité et leur sens
du collectif pendant que les parents pourront en profiter |
pour visiter tranquillement I'ensemble du salon...

Horaires d’ouverture
de I'animation:
Vendredi 30 mars : de 10h a 18h
Samedi 31 mars : de 10h a 19h
Dimanche 1°¢" avril : de 10h a 17h
Acces gratuit a I'animation.
Encadrement assuré
Espace spécial tout petits
(moins de 6 ans)

1déal

poyr une Visite

f")m\ha\e du. saler

N EP\C(LE

Jérémy a décidé d'écrire ses
textes et a réalisé ainsi son réve
de créer son propre répertoire.
Les Farates animeront le salon
en musique, vendredi 30 mars
a 17h. lls vous feront découvrir
leur univers, en traitant des
themes tels que Il'amour, le
voyage, le respect de chacun,
la famille, les bistrots, la
poésie de comptoir et la poésie
de toujours !

&

Les Farare®




& éco-habitat

EXPOSANT MAIS AUSSI ENTREPRISE DE STAGE : TEMOIGNAGES D'UNE ETUDIANTE
DE BTS TECHNICO-COMMERCIAL ET DE SON TUTEUR...

Ludivine GIBERT

Etudiante Technico-commerciale - Lycée du Mont-Blanc René Dayve
Entreprise de stage : ENERCOBAT

Exposante au Salon Energie Montagne 2012

E.H. : Ludivine, quel a été ton parcours jusqu’au BTS ?

L.G. : J'ai fait un BEP, puis un BAC Pro Electrotechnique a Saint-Etienne
dont je suis originaire.

E.H. : Avant le BAC, avais-tu déja une idée précise de ton futur métier ?
L.G. : Depuis le BEP, j'hésitais entre le BTS FEE (Fluide Energie et Environnement) et le BTS
Technico-commercial.

E.H. : Pourquoi avoir choisi le BTS technico-commercial ?

L.G. : Comme j'avais envie d’exercer un métier de contact, et que I'aspect technique pur du
BTS FEE me faisait peur, j'ai plutdt opté pour le BTS technico-commercial et sa double
compétence technique et commerciale.

E.H. : Pourquoi as-tu choisi cette entreprise de stage ?
L.G. : Mon frére est architecte, et j'ai pu participer a la construction de sa maison BBC
(batiment basse consommation). De plus, le domaine de la performance énergétique
des batiments m’intéresse, et j'ai contacté ENERCOBAT, I'entreprise présente dans un des
fichiers « entreprises de stage » de mes professeurs.
E.H. : Sur quel projet de stage travailles-tu actuellement ?
L.G. : Pour l'instant, je fais de la prospection auprés des architectes et promoteurs. J'ai fini
d’établir un fichier prospects, et je vais bientét commencer a les démarcher. Mais ma mission
principale est la préparation de la participation d'ENERCOBAT au salon ENERGIE MONTAGNE !
Une lourde responsabilité car c’est la 1 participation de I'entreprise a un salon !
E.H. : Quel est ton ressenti par rapport a cette 1°* année de BTS ?
L.G. : Le BTS technico-commercial est trés enrichissant, les projets et les activités sont trés
variés, et les professeurs s'investissent pour que nous ayons toutes les clés en main afin
de réussir notre BTS et notre entrée dans la vie active !
E.H. : Que comptes-tu faire apreés ton BTS ? As-tu déja envisagé de faire une licence pro ?
L.G. : Actuellement, je n'y ai pas vraiment réfléchi, peut-étre une licence Commerce B to B a
I'lUT de Chambéry, ou une licence spécialisée dans un autre domaine. Pour l'instant, ce qui me
préoccupe c’est de réussir mon projet de stage au sein d’ENERCOBAT !

Interview réalisée par Elodie HAUPERT
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Sylvain CHATZ birecteur Général - ENERCOBAT

Exposant au salon ENERGIE MONTAGNE 2012

E.H. : Quel a été votre parcours professionnel ?

S.C.: Je suis diplomé de I'Ecole Nationale des Arts des Métiers, ENSAM,

et j'ai un DEA (Conception de Produits Nouveaux). Aprés 5 ans au sein

de G. CARTIER TECHNOLOGIES (électronique automobile), j'ai intégré

FAURECIA, (équipementier automobile de rang 1), puis SOMFY (premier

producteur mondial de moteurs électriques et automatismes pour les BES¥FE A
ouvertures des batiments), en tant que responsable qualité. En 2006, pour étre davantage
engagé dans I'environnement, j'ai suivi une formation de 10 mois de « chargé de projet
en maitrise de I'énergie, éco-construction et énergies renouvelables » a I’ASDER (Association
Savoyarde Des Energies Renouvelables). En Février 2008, j'ai créé ENERCOBAT.

E.H. : Pour quelle raison avez-vous créé cette entreprise ?

S.C. : Je voulais avoir un métier qui ait du sens a mes yeux, et également contribuer a la
problématique du XXle siecle. De plus, j'étais tres intéressé par le domaine du batiment et de
I'éco-conception. J'ai créé mon entreprise avant le Grenelle de I'Environnement, donc j'avais
déja deux ou trois ans d’avance ce qui m'a permis de me différencier par rapport a certains
autres bureaux d’études.

E.H. : Quel est votre réle dans I'entreprise ?

S.C. : Je gere la partie commerciale et technique des dossiers. La valeur ajoutée d'ENERCO-
BAT réside dans sa petite taille qui permet un suivi personnalisé de chaque projet, et aussi
dans mes compétences trés spécifiques en conception basse consommation acquises durant
mon stage ASDER au sein du cabinet ENERTECH, une référence nationale. Je suis également
formateur a I'Université de Savoie (Bourget du Lac) ainsi que dans deux associations, Oikos
éco-construction a Meyzieu et ’ASDER a Chambéry.

E.H. : Parlez-moi un peu de votre activité :

S.C.: Ce bureau d'études « énergie et environnement » est spécialisé dans la conception et la
réalisation de batiments visant des objectifs ambitieux en matiére d’économies d’énergie et de
développement durable. Nous travaillons a la fois pour les batiments tertiaires, les logements
collectifs, et les maisons individuelles. Nos prestations concernent cing axes : étude thermique
et labels, maitrise d’ceuvre tous fluides, qualité environnementale, diagnostic énergétique,
et formation.

E.H. : Connaissiez-vous le BTS technico-commercial ?

S.C. : Oui, je le connaissais grace a un confréere, Samuel LENOBLE, plombier-chauffagiste
spécialisé dans le bois et le solaire. Fidele exposant du salon ENERGIE MONTAGNE, il avait
pris un stagiaire de BTS Technico-commercial dans son entreprise ECO ENERGIE et j'ai trouvé
que c'était une bonne formule.

E.H. : Qu’est-ce qui vous a décidé a prendre un stagiaire ?

S.C. : J'avais besoin de personnel, et comme j'ai une formation de technicien et non de
commercial, je me suis dit qu'avoir un stagiaire technico-commercial me permettrait de
combler cette lacune tout en participant a I'effort de formation nationale. Ainsi, j'ai intégré
dans ma structure un ingénieur fluide en alternance, puis une stagiaire technico-commerciale.
J'avais auparavant contacté un des professeurs du BTS technico-commercial pour lui faire
part de ma demande. Et pour finir, j'ai été contacté en septembre par Ludivine GIBERT.

E.H. : Avez-vous déja participé a des salons ?

S.C. : Non, c’est la 1% fois que je participe a un salon. Je connaissais le salon ENERGIE
MONTAGNE, car je venais en visiteur depuis quelques années.

E.H. : Pourquoi participez-vous au Salon Energie Montagne ?

S.C. : Je participe a ce salon pour Ludivine, cela sera trés formateur pour elle, mais j'espére
aussi avoir I'opportunité de rencontrer de nouveaux clients potentiels, et peut-étre, pourquoi

pas, de décrocher quelques affaires ... Interview réalisée par Elodie HAUPERT.

D’autres exposants qui sont aussi

des entreprises de stage...

C’est bien la une des clés du succes pédagogique du salon
ENERGIE MONTAGNE ! A I'image du partenariat décrit ci-des-
sus avec ENERCOBAT, plusieurs exposants du salon accueillent
également un étudiant de BTS Technico-commercial en stage.
Un partenariat école-entreprise sur 2 années scolaires
qui comprend 14 semaines de stage et une journée de suivi
hebdomadaire. De quoi se forger un bon début d'expérience
professionnelle pour le stagiaire et de quoi renforcer sa
structure commerciale pour I'entreprise d'accueil.

Ainsi, ENERSOL 74 accueille Charly LESIEUR depuis
octobre 2011. Il est chargé de réaliser une nouvelle plaquette |
commerciale qui lui permettra, entre autres choses, d’enga-
ger une prospection aupres des hotels restaurants de la Vallée
de Chamonix. =
De méme, Brice BONNITHON achéeve ses 2 années de stage ik
chez KALORICE, ou il a été plus particulierement chargé de =%

mettre en place la démarche «foire et salons » de I'entreprise
afin de renforcer la présence commerciale de I'entreprise
en Haute-Savoie.

Enfin, suite a sa 1ere participation au salon en 2011, SOLIDOR
accueille Steve TILLIER, qui sera notamment chargé de
promouvoir les vélos électriques auprés des entreprises
industrielles de la Vallée de |'Arve.

Mention spéciale pour POLLIER CONSTRUCTION BOIS.
Gil MONNIER, diplomé du BTS (et organisateur du salon
ENERGIE MONTAGNE) en 2011 poursuit en effet ses études en
licence pro Commerce B to B a I'lUT de Chambéry au sein du
groupe IDM dont fait partie POLLIER CONSTRUCTION BOIS.
Cette licence a été créée en partenariat avec le lycée du Mont-
Blanc... ENERGIE MONTAGNE génére aussi des poursuites
d’études par alternance... avec un emploi a la clé !
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